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Przedstawiciel
handlowy

Czy wiesz, ze...

Czy wiesz, ze starozytni kupcy na Szlaku Jedwabnym
byli pionierami handlu miedzynarodowego?
Rzeczywistosc sie zmienia, ale w tym zawodzie

caty czas liczg sie przede wszystkim umiejetnosci
miekkie — otwartosc, zdolnosci komunikacyjne

i negocjacyjne, tatwosc nawigzywania kontaktow
z klientami

= Czego sie nauczysz na kursie Przedstawiciel handlowy?

© Skutecznej komunikacji werbalnej i niewerbalnej.
fdl Technik sprzedazowych.

&3 Metod negocjacji handlowych i autoprezentacji.
2 Zasad marketingu i reklamy ustug i produktéw.

D Zajecia prowadzone w ramach kursu

- Komunikacja interpersonalna — 10 h -10h
- Podstawy psychologii — 10 h -10h
- Komunikacja werbalna w sprzedazy — 10 h -10 h
- Komunikacja niewerbalna w sprzedazy — 10 h -10 h
« Techniki sprzedazy — 18 h -18 h
- Prowadzenie negocjacji handlowych — 16 h -16 h
- Reklama i marketing towaréw i ustug — 16 h -16 h
- Autoprezentacja — 16 h -16 h
- Wykonywanie pracy biurowej — 16 h -16h

- Warsztat pracy przedstawiciela handlowego—18 h -18 h

t3czna liczba godzin 140,
w tym 114 godzin zaje¢ praktycznych.
@ W Zaku stawiamy na praktyke.

Zapisz sie online >>

lub w sekretariacie & zak


https://zak.edu.pl/zapisz-sie-online?study=przedstawiciel-handlowy

